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Wenn ein Kunststoffteil zer-
bricht, ist die Reparatur in
vielen Fillen schwierig.
Haufig wird versucht, den
Schaden mit Kleber zu behe-
ben, ,,aber das hdlt oft nicht
oder ist nur in sehr aufwdn-
digen Verfahren erfolg-
reich”, sagt Dr.-Ing. Joa-
chim T. Pape, Inhaber der

,, Orbi-Tech GmbH “ in
Leichlingen. Seine Losung:
Kunststoffschweifien.

as Material Kunststoff fesselte
Dden Bergbau-Ingenieur schon
seit seiner Promotionszeit. Nach
dem Studium war er bei einem mittel-
stindischen Kunststoffverarbeiter
beschaftigt und konnte dort Erfahrungen
in den verschiedenen Bereichen der
Branche sammeln. Doch dann, nach
rund zehnjdhriger Tiétigkeit als Ange-
stellter, entschied er sich, sein eigener
Chef zu werden. So wie er es von der
Spedition seiner Eltern her kannte und
wie er es fiir sich schon immer ange-
strebt hatte. Er griindete die Firma
,.0rbi-Tech GmbH®. Ein Schritt, den der
45-Jdhrige nicht bereut hat und den er
gut mit seinem Engagement bei der IHK
verbinden kann. ,,Als einziges stimmbe-
rechtigtes Mitglied in der Vollversamm-
lung aus Leichlingen mdchte ich mich
besonders fiir kleine Firmen und Exis-
tenzgriinder einsetzen.*
Seit 1997 ist das Kunststoffschweiflen
das tdgliche Geschift der Firma Orbi-
Tech. Ein Schwerpunkt ist die Produk-
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tion von Kunststoff-Schweifidraht aus
vielen thermoplastischen Materialien,
speziell PE, PP, ABS, PC oder PS in
allen Farben und zwar nach den indivi-
duellen Anspriichen des Kunden. Das
heifit, der Kunde stellt Orbi-Tech seinen
Rohstoff - Pulver oder Granulat - zur
Verfligung und die Firma fertigt daraus
den Draht. Der Vorteil fiir den Kunden:
Die Schweifinaht ist stabil und langlebig
und die Fiigestelle hat die gleiche Farbe
und die gleichen Eigenschaften wie das
ganze Produkt. Ein neuer Auftrag bedeu-
te hiufig eine Herausforderung fiir ihn
und seine Mitarbeiter, sagt Dr. Pape.
Denn nicht selten miisse fiir eine Bestel-
lung eine Maschine entwickelt oder eine
vorhandene umgebaut werden. ,,So sind
wir immer in der Entwicklungsarbeit,
das ist eine Daueraufgabe.” Doch gera-
de das, also laufend etwas Neues anzu-
packen, mache die Arbeit so interessant,

Zweites Standbein ist der Vertrieb des
»Drader Injectiweld®, einer SchweiBpis-
tole aus Kanada zur Verarbeitung des
Kunststoff-Schweiflidrahts. Eingesetzt
werden kann dieses Schweifigeriit in der
Industrie unter anderem fiir Reparaturen,
Musterbau oder den Bau von Prototy-
pen. Auch hier steht Orbi-Tech den Kun-
den beratend zur Seite: ,,Manchmal ken-
nen sich die Firmen mit neuen Verfahren
nicht so gut aus oder brauchen unseren
Rat bei der Entwicklung neuer Produk-
te.” Dann wird zum Beispiel ein Proto-
typ ganz nach den Anforderungen des
Kunden gebaut. Der Kontakt zum Kun-
den sei stets eng, betont Dr. Pape, und
der Service auf dessen Anspriiche abge-
stimmt.

Das wiederum zeigt sich an der neues-
ten Entwicklung von Orbi-Tech, dem
»ochweillkolben Typ T-80°. Dabei han-

"Kunststoff-Schweiler

delt es sich um ein Schweill-Set fiir
Kunststoffreparaturen und Modellbau.
»Wir sind immer wieder auf ein
Schweillgerit fiir kleinere Reparaturen
angesprochen worden*, erklért der Inge-
nieur. Zusammen mit seinen Mitarbei-
tern baute er das Gerit, das in jeder Fir-
ma, die Kunststoff verarbeitet (z. B.
Modellbau, Kanubau, Skihersteller),
Verwendung finden kann, Aber auch
jeder Heimwerker konne damit arbeiten,
sagt er und ein bisschen Stolz schwingt
mit, als er erzihlt, ein Selbststindiger
habe sich mit dem Geriit seine Existenz
aufgebaut: ,Mit unserem SchweiBlkol-
ben repariert er Motorradverkleidungen
und verdient damit seinen Lebens-
unterhalt. Zum weiteren Angebot
gehort der Verkauf unterschiedlicher
Elemente, die bei der Schweiitechnik
gebraucht werden. Dazu zdhlen Halb-
zeuge aus Kunststoff wie Rundstibe,
Folien, Platten, Bahnen oder Profile.
Kunden hat Orbi-Tech europaweit,
»Der Vertrieb lduft hauptsédchlich {iber
das Internet und iiber Messen®, erklirt
Dr. Pape. ,,Wir haben auf unserer Home-
page das gesamte Angebot iibersichtlich
aufgefiihrt, so dass der Kunde sich
umfassend iiber unsere Moglichkeiten
und die des KunststoffschweiBens infor-
mieren kann.” Vor allem mit Unterneh-
men der Elektrobranche, darunter nam-
hafte wie Siemens, Miele oder Bosch,
der Automobil- (z.B. Mercedes oder
Porsche) und der Automobilzulieferer-
Industrie arbeitet Orbi-Tech zusammen.
Dr. Pape: ,,Wenn ein neues Auto ent-
wickelt wird, sind wir oft mit dabei.”
Aber auch Hersteller unterschiedlicher
anderer Produkte aus Kunststoff fiir
Haushalt, Bau, Wasser- und Umwelt-
technik gehoren zu den Kunden der Fir-
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Kunststoff-Schweifidraht der Orbi-Tech aus vielen
thermischen Materialien in allen erdenklichen Far-
ben sorgen dafiir, dass das geschweiite Produkt
haltbar und die Eigenschaften der Nahtstelle dem

ganzen Produkt entsprechend ist.

ma. ,,Wir haben viele Stammkunden®,
freut sich der Firmeninhaber. Trotzdem
ist er immer auf der Suche nach neuen
Geschiftspartnern. Kontakt zu diesen
kniipft er haufig auf Messen und Fach-
kongressen. Allein in den ndchsten fiinf
Monaten stehen mit der 17. Internationa-
len Fachmesse fiir Kunststoffverarbei-
tung in Friedrichshafen (Oktober), der 3.
Ausstellung fiir Modellbahnen und
Modellsport in Friedrichshafen am
Bodensee (November), der Euromold in
Frankfurt (November/Dezember)und
der fish International in Bremen (Febru-
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ar 2006) vier Messen an. Das bedeute fiir
eine so kleine Firma - Dr. Pape arbeitet
mit zwei Mitarbeitern und Aushilfen -
zwar einen gewaltigen Kraftakt, sagt er,
zahle sich jedoch aus. Seine Geschifts-
politik bezeichnet er als ,,cher konserva-
tiv*. Will heifien: ,,Lieber in Messen und
Maschinen investieren”, als in einem
Biiro aus Marmor zu sitzen.

Das dritte grofere Betitigungsfeld der
Firma Orbi-Tech liegt in der wirmetech-
nischen Beratung und Planung. Darunter
fallen unter anderem die Auslegung und
Planung von Wirme- und Kiltespeichern

Foto: Beck

sowie Boden-, Luft- und Wérmeiibertra-
gern, die rechnerische Simulation insta-
tiondrer Warmetransportvorginge und
die Entwicklung und der Bau von Wir-
mewiedergewinnungsanlagen aus Kunst-
stoff. Besonders der Bau von Wirmespei-
chern reizte Dr. Joachim Pape schon zur
Firmengriindungszeit: ,,Das war die
urspriingliche Geschiiftsidee®, sagt er,
,»und das will ich immer noch.” Doch das
ist nur ein Gedanke, den er in der Zukunft
realisieren will. ,,Der Markt wichst,
Ideen gibt es viele und wir wollen weiter-
hin innovativ sein.* Dunja Beck

Orbi-Tech GmbH
MoltkestraBe 25
42799 Leichlingen
Tel.: (02175) 169 78-0
Fax: (02175) 169 78-9
www.orbi-tech.com
info@orbi-tech.de

» Wir sind immer in der Entwick-
lungsarbeit, das ist eine Daueraufga-
be*: Dr.-Ing. Joachim T. Pape, Griin-
der der Orbi-Tech GmbH in Leich-
lingen




